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BENEFICI PER LA FUTURA MATRICOLA DAL DECRETO SULI’ESTENSIONE DELLA CESSIONE DEL QUINTO

I pensionati danno la scossa a Conafi

Fer il gruppo che debuttera a fine marzo con un flottante
del 40% si apre un mercato potenziale di 35 milioni di persone
I vantaggi si concretizzeranno a partire dal secondo semestre

ne di una quota della pensione
fino al quinto con valutazione
al netto delle ritenute fiscali e
per periodi non supe-

D L1via ZANCANER

onafi Prestitd, ormai pron-

lo stesso settore quotata ¢'é so-
lo Apulia Prontoprestito) il
35,5% del capitale, che salira

al 40.8% in caso di

ta a debuttare sul merca-
to Expandi alla fine di
marzo, 8i sta preparando

riori a dieci anni).
«81 apre un mercato
da 16 milioni di per-

CLIENTELA
POTENZIALE

integrale esercizio
della greenshoe. L of-
ferta (solo aumento di

a festeggiare un anno record. A~ sone solo per 1 pen- PARI A capitale), rivolta
partire dal secondu semesire  sional polenzialis, ha 16 MILIONI esclusivamente a in-
2007 infatti il gruppo guidato e spiegato a MF il nu- vestitori istituzionali,

mero uno di Conafi,
gia pronto a fornire il
servizio grazie al-
I'introduzione di
20 unita in pin a
fine 2006. Per
quanto riguarda i
dipendent1 delle
F imprese private
anche a tempo de-
terminato, «il mer-
cato passa a 15 mi-
lioni», suggerisce
Chiolo, per un tota-
le intorno ai 35
milioni.
Conafli
collo-
cheriin
borsa
(del-

presieduto da Nunzio Chiolo
miziera a beneficiare dell’e-
stensione delle regole sulla
cessione del quinlo a peén-
sionati privati e pubblici, se- 4
condo il regolamento di at- &
wazione dell’articolo 13- 58
bis del decreto legge '
35/05 convertito dalla
legge R0/O5 (possono
contrarre con banche e in-
termediari finanziari
prestiti da estingue-
re con la ces-
510-

& curata da Banca Imi
¢ Intermonte come global coor-
dinator ¢ Abm finance in qua-
lith di advisor. Le risorse rac-
colte con la quotazione saran-
no utilizzate per il raggiungi-
mento di tre oblettivi: svilup
pare 'erogazione diretta dei fi-
nanziamenti, rafforzare la rete
di vendita interna per acquisi-
re direttamente la clientela ed
esterna e completare la gamma
di prodotti offerti progettando
nuovi prodotti inerenti alla ces-
sione del quinto. Senza esclu-
dere non un percorso dicrescita
per linee esterne atlraverso ac-
quisizioni mirate, ma sempre nel
rispetto delle attuali caratten-
stiche qualitative di Conafi. (ri-
produzione riservata)



